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Erfolgreich Immobilien verkaufen

Unser Expertentipp in dieser
Woche: Manuel Korte von
Korte Immobilien informiert
zum Thema: ,Beim Immobili-
enverkauf auf Fachwissen set-

i

Ien.

~Wer sich dazu entscheidet,
seine Immobilie zu verkau-
fen, der sollte diesen Schritt
lieber nicht ohne professio-
nelle Unterstiitzung gehen®,
rit Manuel Korte, Immobili-
enmakler und Inhaber von
Korte Immobilien — Ihr Mak-
ler mit der personlichen No-
te. Denn der private Verkauf
von Immobilien bedeutet
nicht nur Stress und viel
Zeit, sondern kann auch vie-
le Hiirden mit sich bringen.
Gerade wenn es um den
Kaufpreis geht, ist ein objek-
tives Handeln das A und O
und kann am Ende sogar zu
einem besseren Kaufpreis
fiihren. ,Die Kaufpreise bei
Privatverkiufen sind oftmals
von Emotionen getragen”,
weilk der Experte. Je linger
das Objekt dann auf dem
Markt ist, desto weiter gehen

Verkiufer dann mit diesem
runter und verkaufen Ihre Im-

mobilie am Ende fiir weniger
als geplant.

Ein erfahrener Immobilien-
makler hingegen bewertet die
Immobilie objektiv, angepasst
an den Markt und der Region.
Eine solche marktgerechte
Preisbewertung kann so am
Ende fiir den Verkiufer von
Vorteil sein.

Doch nicht nur der Preis
spielt eine groffe Rolle beim
Verkauf eines Objektes, son-
dern auch gezielte Vermark-
tungsstrategien, aussagekrafti-
ge Fotos und Videoprisentatio-
nen sowie ein detailliertes und
professionelles Exposé verhel-
fen am Ende zum erfolgrei-
chen Verkauf.

Auch die Beschaffung simt-
licher Objektunterlagen sowie
die Organisation und Durch-
flihrung von Besichtigungster-
minen mit vorab gepriiften In-
teressenten und die anschlie-
fenden Verhandlungsgespri-
che sind beim Verkauf einer
Immobilie unerlisslich und
sollten vom Profi tibernom-
men werden. Der Experte ist
ebenso eine groRe Unterstiit-
zung, wenn es um die Koordi-
nation des Notartermins geht.
Manuel Korte macht genau
das und steht seinen Kunden
dariiber hinaus auch nach der
Vertragsunterzeichnung und
dem Verkauf beratend zur Sei-
te.

Vor allem eine personliche
und individuelle Beratung ist
fir den Immobilienmakler
Gold wert. ,,Bei uns soll sich je-
der Kunde gut beraten fiihlen
und ist nicht nur einfach eine
Nummer*, sagt der Immobili-
enmakler, der das das Unter-
nehmen in der zweiten Gene-
ration fiihrt und Objekte in
Unna, Frondenberg, Menden
und Umgebung vermarktet.

Auch in der kommenden Woche finden
Sie hier einen Expertentipp.
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